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Wir finden die richtigen Képfe. BmlnAgents

International Sales Manager (m/w/d) im Bereich Big Science

Bei unserem Kunden handelt es sich um einen weltweit innovativen und

fiihrenden Technologieanbieter. Mit der Unterstiitzung als
Entwicklungspartner, bietet unser Kunde weitreichende Losungen fiir
namhafte internationale Kunden an. Fiir unseren Kunden suchen wir zum
ndchstmdglichen Zeitpunkt einen International Sales Manager fiir den
Bereich Big Science, optimalerweise im Raum Miinchen, Magdeburg oder

Chemnitz, aber auch deutschlandweit.

Was kann lhnen das Unternehmen bieten?
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lhre Aufgaben

¢ Internationale Akquise und Betreuung von Kundenprojekten im Bereich Luft- und
Raumfahrtindustrie, Verteidigungs- und Nuklearindustrie

e Begleitung bei internationalen Ausschreibungen von GroBprojekten, von der
Projektidentifizierung bis hin zum Auftragsabschluss

e Ausbauund Pflege eines Netzwerks mit wissenschaftlichen Instituten, Verbdnden,
Interessenvertretungen und Regierungsorganisationen auf internationaler
Ebene

¢ Prdasentation der Produkte und Dienstleistungen sowie deren Leistungsmerkmale
und Anwendungsmaglichkeiten

e Verhandlungsfihrung auf Entscheidungsebene bis zum Verkaufsabschluss

e Marktanalyse, Identifikation
Wettbewerbsbeobachtung

aufstrebender Markte und

e Besuch von Messen, Kongressen und Fachvortragen und Reflexion der
Erkenntnisse intern

Ihr Profil

e Studium Ingenieurswissenschaften / Wirtschaftsingenieurwesen mit hoher
technischer Affinitat und einer weiterflUhrenden wissenschaftlichen Tatigkeiten

Bereich der

¢ Mehrjahrige internationale

GroBprojektakquisition

Berufserfahrung im

o Belastbares eigenes Netzwerk zu wissenschaftlichen Instituten, Verbdnden,
Interessenvertretungen und Regierungsorganisation in den Bereichen Luft- und
Raumfahrt, Verteidigungsindustrie und/oder Nuklearindustrie

¢ Verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse

¢ Ausgeprdgtes Kommunikationsvermogen und Verhandlungsgeschick

¢ Absolute Kunden- und Zielorientierung, Durchsetzungs- und Abschlussstdrke

¢ Internationale Reisebereitschaft



https://www.instagram.com/brainagents/
https://www.facebook.com/BrainAgents-GmbH-Co-KG-101467028391926/?eid=ARDFJ65-pKEkAp0IOx4fQkApbE2vR9rn4fa8A68HKwrndJTzW5Jr-aNjg7drajWXzcWPmHknCgYd93Tn
https://www.brainagents.eu/fuer-kandidaten/

